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~Energiepreise
werden
weiter steigen”

Gasag-Vorstand Andreas Prohl zum
freien Wettbewerb ab 1. Oktober

Berliner Morgenpast: Fom 1. Okfober
an kimnen die Kunden ihren Gas-
lieferanten fref wihlen. Macht Ih-
nen das Sorgen?

Andreas Prohk Wir nehmen den
Wettbewerh natiirlich sehr
ernst. Er trifft uns aber nicht
unvorbereitet. Die Gagag hat ei-
nen mehrjihrigen intensiven
strukturellen Verdnderungs-
und Rationalisierungsprozess
hinter sich und ist heute ein mo-
dernes kunden- und serviceori-
entiertes  Energiedienstleis-
tungsunternehmen. Wir sind
fiir die Herausforderungen des
Wetthewerbs gut aufgestellt.

Berliner Sonntagsgesprich

von Henner Lavall

Unser Preis-Leistungs-Verhélt-
nis stimmf, wie man auch an
den bisherigen alternativen An-
geboten unserer Wetthewerber
erkennen kann, die sich nicht
wesentlich von denen der Gasag
unterscheiden. So bisten wir
schon seit fiinf Jahren einen
Fizpreis an. Auch wenn es bis-
her keinen Gas-zu-Gas-Wetthe-
werb im Privatkundenbereich
in Berlin gah, so profitierten un-
gere Kunden dennoch von den
vielfiltigen Verianderungen in-
nerhalb der Gasap. Jahr fir
Jahr gewinnt das Unternehmen
mehrere Tausend neue Kunden
hinzu.

Wie viele Wetthewerber erwarten
Ste aufdem Gasmarkt in Berlin?
Berlin ist ein attraktiver Markt.

Es verwundert deshalb auch
nicht, dass neben Hamburg die
ersten Wettbewerber in Berlin
um Privatkunden werben. Wie
viele es letztendlich sein wer-
den, ist schwer vorauszusagen.
Das wird natiirlich auch davon
abhiingen, wie erfolgreich die
ersten Wetthewerber auf dem
Berliner Markt sein werden. Sie
kénnen sicher sein, dass auch
die Gasag mit neuen Ideen und
Produkten um ihre Kunden
kampfen wird,

Wie machen Sie sich als Unter-
nehmen fit fiir die nene Situati-

on’?

Die Gasag hat alle Vorausset-
zungen geschaffen, um im Wett-
bewerb zu bestehen. Alle Pro-
zesse im Unternehmen sind auf
die Kunden ausgerichtet und
unterliegen einer stindigen
Uberpriifung und Anpassung.
Aus dem alten Tanker Gasag ist
ein Flottenverband meoderner
Tochter- und Beteiligungsun-
ternehmen geworden.

Kinnen Sie Beispiele nennen?

Wir haben zum 1. Januar 2006,
also eineinhalb Jahre vor dem
gesetzlich  vorgeschriebenen
Termin, die NBBE Netzgesell-
schaft Berlin-Brandenburg ge-
griindet. Diese Gesellschaft be-
treibt das Gasnetz der (Gasag
und der EMB Erdgas Mark
Brandenburg. Damit hesteht
fir alle Wetthewerber die Mog-
lichkeit, das Leitungsnetz zu
den gleichen Bedingungen zu

nutzen wie der Handel der Ga-
sag und der EMB. Wir werden
auch dort, wo es wirtschafilich
sinnvoll ist, mit Wetthewerbs-
angehoten auBerhalb unseres
Heimatmarktes aktiv werden.
Thre Preise sind in den vergange-
nen zwel fahren wm mekr als 20
Prozent gestiegen. Wird die neue
Lage die Gaspreise giinstig beein-
Slussen?

Das wird wesentlich davon ab-
hingen, wie sich die Beschaf-
fungskosten in der néchsten
Zeit entwickeln. Die Gasag im-
portiert kein Erdgas, sondern
hingt maBgeblich von den Prei-
sen threr Vorlieferanten ah.
Man darf auch nicht vergessen,
dass schon heute 30 Prozent des
Gaspreises Steuern und Abga-
ben sind. Die Mehrwertsteuer-
erhhung ab 2007 kommt noch
hinzu. EKein Unternehmen -
und Sie sehen es deutlich an der
Preisgestaltung unserer Wett-
bewerber — kann sich von den
hohen Weltmarkipreizsen ab-
koppeln. Anders als beim Strom
ist Dieutschland bei Erdgas zn
mehr als 80 Prozent importab-
héingig. Deshalb sind Preisge-
staltungsspielriume hier sehr
begrenzt. Gleichzeitig steigt die
Nachfrage weltweit enorm.

Alse wird es nichis mit giinstige-
ren Preisen?

Die Verbraucher miissen sich
wegen dieser Entwicklungen
langfristiz auf hohe Ener-
giepreise einstellen. Auch die
Politik sollte davor nicht die Au-
gen verschlieBen und nicht den
Anschein erweeken, dass allein
mit mehr Wetthewerh eine
Preizspirale nach unten még-
lich sei. Energiesparen, Ener-
gieeffizienz und der Einsatz mo-
derner Technologien, das zind
jene Komponenten, die Ener-
giekosten nachhaltiz senken
kinnen. Hier engagiert sich die

Gasag sehrintensiv.

Der Evdgasverbrawch steigt konti-
nuferlich an, sagen Sie. Ist die
Versorgung denn Eiinftig noch si-
cher?
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Die Gazag hat seit Anfang der
90er Jahre iiber eine Milliarde
Euroin den Aushanu und den Er-
halt des Berliner Leitungsnet-
zes investiert. Die NBB als
Netzhetreiber unterhilt eine
der modernsten Netzleitzentra-
len Europas und verfigt iber
ginen hochleistungsfihigen
Entstirungsdienst in Berlin
und Brandenburg. Das Unter-
nehmen erwartet von der Netz-

agentur eine solche Festsetzung
der Netzentgelte, die auch in

den néchsten Jahren Investitio-
nen ermiglichen.

Kimnen die Beschliisse der Netz
agentur die Preise dampfen?

Die NEE als Netzbetreiber hat
termingerecht den Antrag zur
Genehmigung der Netzentgelte
eingereicht. Bisher liegt kein

Beacheid vor. Fakt ist, dass die
Grenzithergangspreise fiir Erd-
gas seit Juli 2005 um 40 Prozent
gestiegen sind. Hinzu kommt
die Mehrwertsteuererhihung
im Januar. Ob unter diesen Be-
dingungen, durch eine migliche
Senkung der Netzentgelte eine
Entspannung der Preissituati-
on eintreten wird, muss eher
skeptisch beurteilt werden.



